
SALONIMPULS
FÜHRUNGS GRUND LAGEN 
FÜR FRISEURE
FÜHRUNG IN EINEM 
FRISEURSALON

WER IST HIER RICHTIG?

• Friseurunternehmer, Teamleiter und
Führungskräfte

WAS ERWARTET EUCH?

• Einblicke in das Thema Führung

• Die Don’ts und Do’s der Führung

• Psychologische Grundbedürfnisse und
eigene Kraftfelder

• Auszug aus dem Feel Good Manager
Seminar

WELCHEN NUTZEN HABT IHR?

• Reflexion des eigenen Führungsverhaltens

• Erlernen von ersten Schritten zur
Verbesserung

• Salonbetrieb und Personalabläufe
optimieren durch richtigen Umgang
mit Mitarbeitern

• Salonunternehmer und Führungskräfte,
die einen persönlichen Austausch zur
Potentialanalyse ihres Salons wünschen

WAS ERWARTET EUCH?

• Individuell auf die Bedürfnisse
zugeschnittenes Coaching durch
Salonimpuls

• 2-stündiges digitales Training inklusive
eines telefonischen Vorgesprächs

• Mögliche Themen:

- Nachhaltiges Wachstum

- Nicht genutzte Potenziale angehen

- Stressfreier Salonziele erreichen

• Nachbereitung mit konkreten
Handlungsempfehlungen

WELCHEN NUTZEN HABT IHR?

Kurzanalyse zu Eurem nicht genutzten 
Salonpotenzial - offen, transparent und 
klar

299,– € 
ZZGL. MWST.

7 Stunden

€EXPERT399,– € 
ZZGL. MWST.

2 Stunden

€AUFBAU

Online

SALONIMPULS
POTENZIALANALYSE 
DIGITAL
ERFOLG IST KEIN ZUFALL

WER IST HIER RICHTIG?

Wella Studio



5 Stunden

€ 1.899,– € 
ZZGL. MWST.

6 Stunden

€EXPERT EXPERT89,– € 
ZZGL. MWST.

In-Salon TrainingWella Studio

• Friseurunternehmer, Führungskräfte
und Teamleiter

WAS ERWARTET EUCH?

• Detaillierte Einblicke in ein benötigtes
Salon-Management-System, das sich mit
einem ganzheitlichen Lösungsansatz
durch Salonentwicklungen als Antwort auf
die Marktherausforderungen beschäftigt

• Eine Vielzahl konkreter Hilfestellungen
direkte Maßnahmen zu ergreifen, die auf
die Salon-Wirtschaftlichkeit einzahlen und
sofort in die Umsetzung gebracht werden
können

• Informationen zum Thema Wandel und
welche Konsequenzen daraus resultieren

WELCHEN NUTZEN HABT IHR?

• Umsatz steigern durch Erhöhung der
Mitarbeiterleistung

• Salonbetrieb und Personalabläufe
optimieren durch wirtschaftliches Arbeiten

• Mehr Motivation und Freude, den Kunden
zu begeistern

WAS ERWARTET EUCH?

WELCHEN NUTZEN HABT IHR?

• aktuelle Salonabläufe (z.B. Terminierung oder
Preisgestaltung) ungewollt gegen die
Interessen und eigentlichen Ziele des Salons
arbeiten

• Salonablauf so stressig ist, dass
Schönheitspotenziale an Kunden nicht
umgesezt werden können

• wirtschatlicher Erfolg daher auf der Strecke
bleibt

Ein einzigartiges Erfolgskonzept, das auf 
folgenden Punkten basiert:

• Bestandsaufnahme: Zeitmanagement,
Salonabläufe, Preisgestaltung u.v.m.

• Ist-Analyse: Salonkennzahlen, Zielsetzungen,
Kundenwahrnehmung, Marketing u.v.m.

• Was kann wann und wie optimiert werden?
• Konkrete Handlungsempfehlungen

• Unterstützung mit einem nachhaltigen
Coaching bei der Umsetzung

• Umsatz steigern
• Salonmanagement und Beratungsabläufe

optimieren
• Konkrete Handlungsvorschläge für die

Weiterentwicklung

SALONIMPULS
SPEED-UP 360
SALONCHECK / 
SALON POTENZIALE ERKENNEN

WER IST HIER RICHTIG?

Salonunternehmer und Salonteams, deren

SALONIMPULS 
SALONIMPULS-TAG

MARKTHERAUSFORDERUNGEN 
UND CHANCEN

WER IST HIER RICHTIG?




